冀岱公司对我国棉种产业发展的影响
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河北冀岱棉种技术有限公司（简称冀岱公司）于1996年11月12日由河北省种业集团公司与新加坡岱字棉中国私人有限公司合资兴建，注册资金420万美元，其中河北省种业集团公司占有 33.33% 股权。美国农业巨头孟山都公司持有岱字棉中国私人有限公司的部分股份，美国孟山都公司为冀岱公司实际大股东。2008年该公司停止棉种业务经营，经河北省农业厅批复同意，2010年初冀岱公司33.33% 股权在河北省产权交易中心挂牌公开转让，挂牌价为 998万元[1]。
 当时的转让公告称，冀岱公司是亚洲规模最大的专业化棉花种子生产加工企业，目前拥有国际先进水平的种子检验设备和种子加工流水线，日加工能力 120 吨棉花种子。冀岱公司在种子生产上采取“外引内繁”的方式，每年从美国岱字棉公司引进基础种子，在国内高倍繁殖、加工、销售。公司在冀鲁豫三省主要植棉市、县均设立了经销站，形成了完整的销售网络。冀岱公司以美国孟山都公司为技术依托，将从美国引进国际最先进的转基因技术与棉花新品种，服务中国棉农。
十多年前的冀岱，从美国孟山都公司相继引入转基因抗虫棉新品种新棉33B、99B、20B，解决了棉铃虫对棉花的危害。1998年开始陆续推向市场，当年销售量 120 万kg，1999年销售 240 万kg，2000～2003年基本在 200 万kg徘徊，2004年以后，随着我国国产转基因抗虫棉“中棉所”、 “鲁棉研”、 “冀棉”等系列新品种的审定推出，国产转基因抗虫棉一举收复失地，打破了“美棉”垄断中国转基因抗虫棉种子市场的局面。同期其业务量逐年萎缩，直至2008年该公司停止棉种业务经营。美国转基因抗虫棉种子种植面积逐年下滑，国产抗虫棉的市场份额从 5% 增加到了93%[2]。
冀岱公司在中国棉种市场已经15年，虽说其暂时退出了我国棉种市场，但其对我国棉种产业发展的影响深远，主要表现为以下几个方面。
1、促进了国产转基因抗虫棉新品种创新水平的提高。美国转基因抗虫棉引入，短短2年，推广面积就达到了河北省植棉面积的1/2[3]，长江南北、黄河两岸也都有了“美棉”的身影，凭借其成熟、领先的高新技术优势，短短一年时间内，他们的抗虫棉成了中国棉农的“宠儿”。1998年，我国抗虫棉种植面积为25.3万hm2，国外抗虫棉就占到了95%以上的市场份额，国产抗虫棉仅占不到5%的市场份额。面对国外跨国公司咄咄逼人的攻势，以中国农业科学院生物技术研究所和棉花研究所为代表的一批科研人员奋发图强，加快了工作进度，终于成功研制出新型融合单价抗虫基因，使我国成为世界上第二个拥有抗虫基因自主知识产权和能培育国产转基因抗虫棉新品种的国家。为进一步提高抗虫稳定性，又成功研制出具有国际领先水平的双价抗虫基因及双价基因抗虫棉。在转基因抗虫棉研究方面，我国已经成为唯一可以与国外跨国公司相抗衡的国家。2002年12月，代表我国第二代抗虫棉的中棉所41通过审定，接着，中棉所45、中棉所47等 20多个国产转基因抗虫（杂交）棉新品种陆续通过审定[4]。目前，我国已经累计推广转基因抗虫棉846.7万hm2以上[2]，产生了巨大的经济效益和社会效益。
2、促进了抗虫棉种子生产繁育加工与国际接轨。冀岱公司种子繁育实行“一引二繁三加工[2]”的方法。为保证品种种性，基础种子每年从美国岱字棉公司引进，在国内选择植棉水平较高，村级领导班子健全、成方连片的地块“订单”繁殖原种及良种，脱绒、精选、包衣、包装等种子加工在冀岱公司完成。这些快速繁殖大田良种种子的方法，促进了我国棉花专业人员对“四级种子生产程序”标准的制定，其程序和种子类别都与发达国家相同，有利于同国际接轨，适应世界经济一体化和参与国际贸易的需要[5]。促进了中棉种业科技股份有限公司棉种企业标准“棉花种子精加工技术规程”制订。
3、引领抗虫棉纯度检验新技术突破。籽棉从地头收花到成品包衣种子出来，冀岱公司质监部门全程跟踪采样，种子纯度采用世界领先的“试纸法”测定，经过9～11次检验确定种用种子纯度。建成常规恒温和低温两种发芽室，代替了发芽箱发芽试验，大批量检验种子在逆境情况下的发芽情况。目前，田间小区种植鉴定GB/T3543.5-1995是我国鉴定品种真实性和种子纯度的法定方法，但时间长，一般在当地异季进行。即使到海南岛种植鉴定，其结果最快也只能在来年3-4月份得出，此时不少地方棉农也已经开始播种。因此，田间小区种植鉴定属事后控制，难以在生产上发挥监督作用。冀岱公司引进“试纸法”测定种子纯度，快速准确，实现了转基因种子检测技术新突破。同时低温发芽法也被国内多数棉种企业采纳应用。
4、带动种子包装和重量向少而精发展。冀岱公司推出净含量1.0kg脱绒包衣种子包装，用发芽率大于90%以上高质量的包衣种子，促使棉农减少播种数量，实行精量播种。改变了原先的人工撒播 75kg·hm-2左右的大播量，每公顷节约种子数量 60kg 左右。带动了我国众多棉种企业提高种子质量，实行小包装的包装策略。目前，在黄河流域棉区，多数棉种企业实行常规种子 0.8～1.0kg的包装袋，长江流域棉区，部分企业已经推出了抗虫杂交棉 250g 左右的种子包装。大大节约了种子数量，减轻了播种的劳动强度，节约了种子成本。
5、提高了抗虫棉种子价格。转基因抗虫棉通过高科技技术，把Bt杀虫基因转移到了棉花体内，使棉铃虫在内的鳞翅目害虫取食后在肠道内生成杀虫毒蛋白而产生毒性，导致害虫死亡[5]。冀岱公司把基因使用费附加在种子成本中，市场终端价 42元·kg-2，比当时国内的棉花种子价格高出6～8倍。促使国内科研单位和种业企业培育优良的国产转基因抗虫棉新品种，通过提高种子质量来提升种子价格。现在国内常规转基因抗虫棉种子价格一般为 25～30元·kg-2，比非转基因棉花种子价格高4～5倍，为棉花种业界拓宽了利润空间。企业有了利润，就能更好地支持棉花新品种创新、提升种子质量和售后服务水平，使棉种企业步入健康快捷的产业化发展之路。
6、促进了包衣种子国家标准制定。冀岱公司从美国引进最新的世界一流的泡沫酸加工关键设备[3]，严格按照美国岱字棉公司的技术要求操作，培养了一批棉种加工方面的专业人才，种子加工质量、种子纯度稳定提高。使我国的GB4407.1-1996仅有光子标准，没有棉花包衣种子国家标准，到相继制定颁布农业部部颁标准NY400-2000和国家标准GB4407.1-2008，棉花包衣种子发芽率提高到了不低于 80% 。
7、提高了企业售后服务意识。冀岱公司在种子销售过程中，特别强调售前、售中和售后服务，派出技术人员下乡指导棉农植棉，做到哪里有公司经销的转基因抗虫棉种子，哪里就有冀岱人的身影，通过电台、电视台举办培训班，印发宣传资料等多种形式，让棉农掌握植棉技术，充分做到了“良种良法”配套。使得新棉33B 1998年第一年上市，全省推广面积 8万hm2 ，1999年又推广 14.6万hm2 ，2年分别占全省棉田面积的1/3和1/2以上[3]。国内种业企业也逐步提高售后服务意识，中棉种业科技股份有限公司把服务营销[7]理念运用到国产转基因抗虫棉推广中，取得了良好的效果。
冀岱公司的曾经辉煌，引进了国际跨国种业企业管理理念、棉种加工与检验等新技术，为我国培养了一批具有先进管理理念与技术的专业人才。中棉种业科技股份有限公司、河间市国欣农村技术服务总会、深圳创世纪转基因技术有限公司等一批“育繁推一体化”的棉种企业实力明显加强，正在构建以产业为主导、企业为主题、基地为依托、产学研相结合、“育繁推一体化”的现代种业体系，构建转基因棉花产业“种子生产、种子加工、营销推广、质量监控和技术服务”五大技术体系，推进国产转基因抗虫棉产业化进程，朝着现代种业企业迈进。
——————————————————————
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