2015年吉林省玉米种子市场分析及展望
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种子市场的启动早晚与农民卖粮的早晚有直接联系。大部分农民只有卖掉手中的余粮，手中有了现金，才能在种子市场开市时积极地购买种子，否则，将推迟种子市场的启动。

一、当前纠结的玉米粮价

预计2014年全国玉米总产量约4246亿斤，比上年减产约120亿斤，减幅2.75%；本年度预计国家进口玉米300万吨，较上年度减少50万吨。按理说，玉米价格应该持续走强，并维持高位。但是，据中央电视台经济频道于11月12日报道，美国玉米取得历史性丰收，近期CBOT玉米期货价格为363美分/浦式耳（折合人民币为0.41元/市斤），大连商品期货交易所价格为2412元/吨。同时，随着汽油价格下跌，全国几大乙醇深加工企业减产达50%左右。这些因素综合起来，使得今年玉米价格基本与上年持平，略有升幅，并且涨势趋缓。近期吉林省玉米价格一直在稍低价位徘徊，玉米现价为2410元/吨，折合30个水价格为0.98元/市斤，在生产实际中，农村收购价近期在0.86元/市斤～0.90元/市斤之间波动，基本与上年持平。近期看，很难有较大涨幅。

各种复杂因素导致现阶段玉米价格的动荡，进而影响吉林省大部分农民的卖粮积极性，最终左右着农民的购种热情。
二、当前的吉林省种子经销商现状

2015年是东北种业艰难的拐点之年，是壮士断腕经历阵痛的转型之年。
吉林省比较先进的经销商，大部分都做上了自主产权品种的代理。但随之而来的是都为所代理品种公司打了数量较多的资金。国内自主产权较好品种大都是中间价位提货，使得经销商有点吃不消。加之动荡的粮价，惜售的农民心理，使得农民无现金购买种子，使得经销商一时难以回笼资金，但经销商为了抢占市场份额，导致赊销风险加大。

纠结的赊销之风，就犹如瘟疫一般，近些年在种业中盛行。吉林省的赊销之风始于吉林省长岭县，目前此风已漫延至全省各县，但比较偏僻地区赊销较少，可此偏僻地域占比较小。目前的现状是不赊销，你就开不了业，卖不出货。

尽管2014年春，西北地区制种基地大幅减少制种面积，但2013年积压种子数量较大，造成今年种子市场依然过剩严重，严重供大于求，只有某个品种在某一个特定的小区域内缺口较大，种子总量富裕充足。加之近几年经销商、厂家恶性竞争，在此背景下，吉林省种子市场赊销之风渐长。正所谓：苦了经销商，资金被占光，受益是农民，种子送上门。

此现状利弊概括为如下几点：
1、赊销之风尽管加大了经营风险，但短期赊销却是最快、最有效占领市场的捷径，是抢占有限市场份额这块蛋糕的有力手段。
2、种子、肥料、农药配套的赊销风险更大，但此种形势，似乎有些经销商尝到了些许甜头。
3、立足于基层乡镇经营的种子经销商们，可以做亲情式的服务，与农民拉近距离，做短期赊销，亦不失为一个好办法。
不论哪种、哪类、哪级种子经销商，一定要和经济人的利益捆绑在一起，只有这样，才能最大化地保证回款，转嫁风险。

赊销猛如虎，吉林省很多经销商却无奈地向虎山行。因为不赊销丢市场，货物积压多，大家大压、小家小压，但赊多不应多想，适可而止方为上。
三、思想转变的购种农民
笔者调查发现，吉林省2014年大部分区域普遍丰收，品种秋季表现差异不大，高价位品种也未表现出优异的产量，导致农民购种心理发生变化，变得盲从，甚至没底。出现了三点变化：

一是“见过”的变化。该品种必须是农民见过，或者左邻右舍种过，在生产上表现没啥大毛病。
二是“怀旧”的变化。这也同时见证了“稳是硬道理，打粮是真功夫”的不变道理。

三是农民“温故而知新”的变化。新品种的推广必须建立在田间观摩基础上，要苗期看长势，售后要回访，联系感情，建立信任。推广品种首先要诚信，先为人后推品种，同时辅之以有效的促销手段，才能把好的自主品种推销给农民。农民逐步从盲从→理性→认知，然后到购买的转变。以前是奔吃奔喝、小恩小惠，现在是以前的所有都不如品种产量高、卖粮好、抗性强，最为来得实惠。所以，好的自主知识产权的品种，辅之以必要的物力、财力，才能得以大面积推广。

四、展望与解决之策

吉林省种业发展到今天，真是应了那句老话，“脚上的泡是自已走出来的”，在艰难抉择中转型，必然经历困惑、纠结乃至阵痛，但依然“痛并快乐着”，新兴的中尖种业力量总是步履匆匆。

实践是检验真理的唯一标准。不管是黑猫还是白猫，抓住耗子就是好猫。能把新品种、新种子卖出去，就是最大的硬道理。冷静思考，每个种子公司、每位经销商，都不能跳出世俗，在现实的供大于求、品种多乱杂的这个种子销售的大染缸里，在具有中国特色的民族种业面前，很多人都变得庸庸碌碌，甚至无可奈何，但这个市场现今就犹如当前的雾霾天气，看不透，理还乱。就是在这种情况下，许多民族种业，许多经销商，亦开创了适合自已的创新之路。国内玉米品种超越“洋品种”逐渐增多，超过先玉335和类335的品种不乏涌现，这为我们民族种业增添了一抹靓丽色彩。
期待中的创新方法与解决之策：

1、简单的事情重复做。有奖销售，甚至奖励大户港澳游等，强势拉动市场。这种诱惑式销售作用非凡。俗话说“得人心者得天下”，农民离不开物质刺激。最终目的是卖现金，达到资金回笼的目的。

2、如果能帮助农民卖粮，粮食收贮银行不失为一个好方法。
3、如果有足够的客户网络资源，取消中间环节，直接让利给农户。
4、体验式营销全年开展。连环式订单跟进，春季看苗、秋季观摩测产、西北制种基地参观，全面拉动销售市场。

5、全年不定期召开技术培训会，新颖别致调动农民参与热情。

6、示范布点的全面开花，对自主知识产权新品种至关重要，农民的口碑宣传胜过一切。

7、品种是企业核心竞争力，只有拳头产品，才能最终赢得广大农民，提高市场份额。
8、有条件的民族种业，可以尝试种子电子商务，将种子拿到互联网上进行销售，减少中间环节，最大限度地提升种子利润。这一具有时代特色的营销模式，必将引起种子销售的一次划时代的革命。
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